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BAB 6 

Kesimpulan dan Saran 

 

6.1 Kesimpulan 

1. Dalam informasi sales order tersebut didukung dari analisa data pelanggan 

dan penjualan yang mendukung untuk mengurangi piutang tak tertagih 

yang ada. Kemudian menjadikannya sebagai prediksi untuk menyimpan 

barang dalam kadar yang tepat agar kas toko tidak dihabiskan di bagian 

operasional saja.Dalam mengelola dan mengawasi barang yang ada di 

dalam gudang, seluruh aktivitas ini didukung oleh modul Goods Fitting 

dan Goods tracking and Control. Modul Goods Fitting akan didukung 

oleh On Shelf dan VIP-PLANOPT  dimana modul ini membantu dalam 

meletakan barang secara optimal dalam gudang dengan perhitungan dan 

pertimbangan yang ada. Sedangkan dalam modul Goods Tracking and 

Control didukung oleh Microsoft Excel dan Moka POS akan mengawasi 

pergerakan keluar masuknya barang dari gudang, serta memantau jumlah 

persediaan dalam gudang. perubahan yang dialami oleh perusahaan terjadi 

pada kegiatan operasional karena adanya peningkatan kualitas pengawasan 

dalam gudang yang berdampak secara tidak langsung kepada arus kas 

toko, kualitas barang, dan jumlah dari pelanggan yang ada.  

2. Dengan adanya rancangan sistem persediaan berbasis analisa pelanggan. 

Toko dapat mengurangi piutang tak tertagih dan dapat membuat planning 

untuk membeli barang prioritas di gudang.  
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6.2 Saran 

1. Sebaiknya toko menggunakan rancangan sistem persediaan berbasis analisis 

pelanggan karena dapat mengatasi masalah-masalah seperti pembelian, 

perencanaan barang,penataan, dan melakukkan pengawasan terhadap gudang 

2. Toko perlu mengenal konsumen/ pelanggan yang datang sehingga toko dapat 

mengurangi bad debt dan berguna untuk aktivitas pergudangan. Hal tersebut 

dapat didukun oleh rancangan sistem persediaan berbasis analisis pelanggan. 

Dengan adanya kegiatan ini, diharapkan tingkat arus kas toko menjadi lebih 

stabil dan toko menjadi berkembang karena pengelolaan arus kas menjadi lebih 

terprediksi dan terintegrasi 

3. Disamping itu saran dari peneliti dalam pembuatan dokumen seperti 

pembuatan Purchase Order Approval untuk pembelian barang dapat dibuat 

menggunakan teknologi microsoft word / e-document. Kegiatan ini dilakukkan 

untuk menambah workspace yang ada di dalam toko. 
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