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BAB 5 

KESIMPULAN DAN SARAN 

 

5.1 Kesimpulan 

Berdasarkan hasil penelitian mengenai usulan penyusunan anggaran penjualan 

sebagai alat perencanaan dan pengendalian laba pada PT. Ventoux Sport Indonesia 

maka penulis menarik beberapa kesimpulan yang dijelaskan dalam beberapa poin 

di bawah ini. 

1. Berdasarkan hasil penelitian secara kuantitatif terhadap data penjualan 

perusahaan pada periode Desember 2022 – November 2023 dengan 

menggunakan metode least square dan trend moment didapatkan hasil ramalan 

penjualan yang sama yang kemungkinan akan terjadi pada Desember 2023, 

yaitu sebesar 80 pcs untuk R Series, 122 pcs untuk V Series, dan 1 pcs untuk 

Q Series. 

2. Berdasarkan hasil penelitian menggunakan Standar Kesalahan Peramalan 

(SKP), ditunjukkan bahwa PT. Ventoux Sport Indonesia lebih baik 

menggunakan metode least square karena memiliki nilai kesalahan yang lebih 

kecil dibandingkan dengan metode trend moment, yaitu sebesar 85.58740142 

untuk R Series, 67.68996981 untuk V Series, dan 6.954704154 untuk Q Series. 

3. Berdasarkan hasil penyusunan anggaran penjualan selama periode Desember 

2023 - Februari 2024, PT. Ventoux Sport Indonesia diperkirakan akan menjual 

223 produk R Series dengan total pendapatan Rp50,175,000, 372 produk V 

Series dengan total pendapatan Rp130,200,000, dan 1 produk Q Series dengan 

total pendapatan Rp350,000. Dengan kesimpulan bahwa PT. Ventoux Sport 

Indonesia diperkirakan akan menjual 596 produk sebesar Rp180,725,000 

selama periode Desember 2023 - Februari 2024. 

4. Berdasarkan hasil penelitian dengan menggunakan analisis budget variance, 

diketahui bahwa persentase varians pada Oktober 2023 dan November 2023 

memiliki angka yang sangat besar, yaitu sebesar 55% dan 116%.  Dengan hasil 

perhitungan tersebut, dapat dikatakan bahwa PT. Ventoux Sport Indonesia 

mengalami unfavourable budget variance karena penjualan aktual perusahaan 

lebih kecil daripada yang sudah dianggarkan. 
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5.2 Saran 

Berdasarkan hasil penelitian mengenai usulan penyusunan anggaran penjualan 

sebagai alat perencanaan dan pengendalian laba pada PT. Ventoux Sport Indonesia 

maka penulis mengusulkan beberapa saran yang dijelaskan dalam beberapa poin di 

bawah ini. 

1. Dalam upaya untuk menyusun anggaran penjualan, PT, Ventoux Sport 

Indonesia dapat menggunakan peramalan penjualan dengan dasar data 

penjualan masa lalu. Penggunaan perhitungan peramalan penjualan dapat 

membantu perusahaan untuk memperoleh angka peramalan penjualan yang 

lebih mendekati kenyataan dibandingkan dengan menggunakan angka atas 

asumsi pribadi. 

2. Dalam upaya menyusun anggaran penjualan, PT. Ventoux Sport Indonesia 

disarankan untuk menentukan metode perhitungan peramalan penjualan 

dengan menggunakan Standar Kesalahan Peramalan (SKP). Hal ini dilakukan 

agar hasil perhitungan dapat lebih sesuai dengan kondisi sebenarnya yang 

kemungkinan akan terjadi. 

3. PT. Ventoux Sport Indonesia dapat memanfaatkan keberadaan aplikasi atau 

software perencanaan dan pengelolaan keuangan untuk membuat perkiraan 

penjualan. Aplikasi atau software keuangan yang dapat dianjurkan digunakan 

oleh PT. Ventoux Sport Indonesia antara lain adalah Zoho dan Majoo. 

Perkiraan penjualan ini yang kemudian dapat digunakan oleh PT. Ventoux 

Sport Indonesia sebagai dasar penyusunan anggaran penjualan. 

4. PT. Ventoux Sport Indonesia dapat memperbaiki pencatatan penjualan. 

Perbaikan pencatatan penjualan dapat dilakukan dengan memanfaatkan 

software Google Sheets atau aplikasi keuangan Majoo untuk mempermudah 

pencatatan. Pecatatan penjualan ini kemudian dapat digunakan oleh PT. 

Ventoux Sport Indonesia untuk melakukan pengendalian dengan 

membandingan anggaran penjualan dengan realisasi penjualan.  
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