BAB 3
PENUTUP

3.1. Kesimpulan
Berdasarkan kegiatan praktik kerja yang dilakukan penulis di PT. Mahesha

Tunas Perkasa, penulis dapat menyimpulkan sebagai berikut.

1. Penulis telah memahami bagaimana cara menangani pembelian dari konsumen.
PT. Mahesha Tunas Perkasa sudah cukup baik dalam membuat standard
operating procedure (SOP) menangani pembelian barang dari konsumen, yang
bertujuan untuk memudahkan staf administrasi untuk menangani pembelian dari
konsumen. Pekerjaan dimulai dari menerima Purchase Order dari konsumen,
mengecek barang persediaan, membuat faktur penjualan, mengirimkan pesanan
beserta faktur penjualan, membuka file Stok Nominal, mengisi tabel stok
persediaan, menyimpan kembali file tersebut yang telah diperbaharui.

2. Penulis telah memahami bagaimana cara menangani pembelian kepada supplier.
PT. Mahesha Tunas Perkasa sudah cukup baik dalam membuat standard
operating procedure (SOP) menangani pembelian barang kepada supplier, yang
bertujuan untuk memudahkan staf administrasi untuk menangani pembelian
kepada supplier. Pekerjaan dimulai dari mengecek persediaan barang atau ketika
supply lebih kecil dari demand, membuat surat pesanan barang, mengirimkan
surat pesanan kepada supplier, menerima barang pesanan, membuka file Stok
Nominal, mengisi tabel stok persediaan, menyimpan kembali file tersebut yang
telah diperbaharui.

3. Penulis telah memahami bagaimana cara menangani kas kecil perusahaan. PT.
Mahesha Tunas Perkasa sudah cukup baik dalam membuat standard operating
procedure (SOP) menangani kas kecil perusahaan, yang bertujuan untuk
memudahkan staf administrasi untuk menangani kas kecil perusahaan. Pekerjaan
ini dimulai dari menerima formulir permohonan kas kecil, memberikan uang
tunai, menerima kuitansi pembelian, membuka file Kas Kecil, mengisi tabel

pembukuan kas kecil, menyimpannya kembali file tersebut, membuat petty cash
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voucher lalu menggabungkanya dengan kuitansi, menyerahkan berkas tersebut
kepada Kepala Admin.

3.2. Saran
Berdasarkan kegiatan yang sudah dilakukan penulis pada saat melakukan
kegiatan praktik kerja, penulis memberikan masukan kepada PT. Mahesha Tunas

Perkasa yaitu sebagai berikut.

1. Untuk lebih efektif, sebaiknya PT. Mahesha Tunas Perkasa lebih memanfaatkan
strategi promotion mix, dengan menerapkan advertising seperti iklan pada sosial
media, melakukan personal selling dimana staf Bagian Marketing mengunjungi
rumah sakit dan mengadakan pertemuan bersama pimpinan pihak rumah sakit
dan melakukan public relations. Dengan itu, PT. MTP menjadi tahu apa yang
membuat pesanan menjadi berkurang atau sepi, apakah konsumen mempunyai
supplier lain, apakah harga terlalu mahal, apakah varian produk barang tidak
komplit. Selain itu sebaiknya ke depannya perusahaan bisa melakukan evaluasi
promosi agar penjualan meningkat kembali. Misalnya dengan melakukan
pemasaran online agar menambah jumlah konsumen, sehingga tidak berharap
pada konsumen yang hanya itu-itu saja.

2. Untuk lebih efisien, sebaiknya staf karyawan PT. Mahesha Tunas Perkasa
menanyakan atau meminta nota pembelian kepada penjual, ketika membeli
keperluan kantor. Jika, penjual tidak menyediakan nota pembelian, sebaiknya
staf karyawan inisiatif membawa kuitansi/nota kosong, agar diisi lengkap oleh
penjual beserta tanda tangan penjual. Dengan demikian, bukti pembelian lebih
terpercaya dan akurat karena mendapat tanda tangan langsung dari penjual
sehingga staf yang menangani kas kecil perusahaan tidak perlu membuat
kuitansi/nota pembelian.

3. Untuk lebih efektif dan efisien, sebaiknya PT. Mahesha Tunas Perkasa
menerapkan teori safety stock dalam praktik kerja, guna mengatasi permintaan
barang yang tidak bisa dipastikan. Selain itu juga, PT. MTP sebaiknya,
melakukan analisis permintaan konsumen setiap bulannnya dan juga analisis

terhadap fluktuasi demand, agar dapat melakukan forecast dengan akurat.
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Dengan demikian, perhitungan akan lebih terukur sebelum melakukan
pembelian barang, sehingga tidak terjadi berbagai hal yang tidak diinginkan,
seperti keterlambatan pengiriman barang produk. Dengan begitu, hal ini akan
memberikan nilai lebih untuk perusahaan sendiri terhadap konsumen, dengan

kualitas pelayanan yang sangat baik dan cepat.
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